
2

Si EEUU vivía una crisis económica profunda en 
1990 cuando dio luz verde al gobierno de Saddam Hussein 
para que invadiese y ocupase Kuwait, descargando su déficit 
por cuenta corriente sobre los países árabes productores de 
petróleo, sobre Japón, Corea del Sur y Alemania, con las 
contribuciones financieras que les obligó a pagar, 
manteniendo así el modelo de vida americano hasta que 
volvió a entrar en crisis, tras la explosión de la burbuja 
especulativa de las empresas Telefónicas-Telecom y sus 
derivados modernos, en febrero-marzo de 2000. 

Ante la desesperación que germinaba en amplios 
sectores de la aristocracia obrera estadounidense en mayo-
agosto de 2001, los pensadores de la burguesía idearon, 
programaron y realizaron el monstruoso ataque lanzado con 
aviones sobre las Torres Gemelas de Nueva York, 
convirtiendo su propia provocación en una declaración de 
guerra contra todos los que no apoyasen la invasión y 
ocupación de Afganistán y la toma de posiciones militares en 
todo el área de Oriente Medio, Centroasia y Centroeuropa, 
con el claro objetivo económico-político de levantar un muro 
de aislamiento entre China y Oriente Medio, entre China y 
Rusia, entre China y la India, entre Alemania y Rusia.. 

Pero la ocupación militar y política de Afganistán se 
demostró insuficiente para invertir la tendencia de la crisis 
económica que se venía agudizando en EEUU en 2001 y 
2002, imponiéndose la invasión y la ocupación militar de 
Irak.  Consiguiendo, ahora sí, invertir la tendencia de la crisis 
económica y de la caída en picado del volumen de los 
beneficios y de la tasa de ganancia en las empresas gringas. 

El siguiente gráfico tomado de la revista 
estadounidense FORTUNE, abril de 2007, con el elenco de 
las 500 primeras empresas de EEUU por facturación y 
ganancias, nos aporta la grabación de esa crisis y su 
superación tras la ocupación de Irak. 

Las 7 barras que componen este gráfico encarnan o 
reflejan mejor que decenas de libros las causas económicas 
de las guerras imperialistas y, en este caso, de la ocupación 
de Irak. 

Conviene señalar que el beneficio neto no se 
corresponde a la ganancia en un sentido marxista ya que se 
trata sólo del dinero que se reparte en forma de dividendos 
mientras que el resto del plusvalor extraído al proletariado se 
ha deducido ya. El marxismo no ha basado su crítica al modo 
capitalista de producción en el excesivo consumo por parte 
de la burguesía del producto social ya que este es 
mayormente reinvertido en los nuevos ciclos de 
acumulación.“El sistema capitalista impide plantear el 
problema de convertir en máximo no el beneficio sino el 
producto a igualdad de esfuerzo y de tiempo de trabajo, de 
forma que, apartadas las cuotas de acumulación social, se 
pueda exaltar el consumo y reducir el trabajo, el esfuerzo de 
trabajo, la obligación de trabajar. Preocupado sólo de 
realizar la venta del producto empresarial a alto precio y 
pagar poco por los productos de las otras empresas, el 
sistema capitalista no puede ir hacia la adecuación general 
de la producción al consumo y se precipita en las sucesivas 
crisis. 

Por consiguiente, la reivindicación socialista se 
propone abatir no sólo el derecho y la economía de la 
propiedad privada sino al mismo tiempo la economía de 
mercado y la economía de empresa.” (Propiedad y Capital, 
1951)

Dejando esto sentado, no renunciamos al análisis 
materialista del volumen de los dividendos distribuidos 
porque si bien no tiene una relación automática con la 
ganancia si que influye y determina la actuación de sectores 
de la burguesía altamente dependientes de estos dividendos. 

Y volviendo al gráfico, la caída estrepitosa de la tasa 
de beneficio neto y del volumen de este desde 400.000 
millones de dólares en 2000 a unos 30.000 millones en 2002, 
son la demostración palpable de cómo amplios sectores de la 
burguesía yanqui se estaban quedando sin respaldo para su 
modus vivendi, se estaban quedando sin el líquido monetario 
que lubrica sus existencias decadentes; lo que debía empujar 
a estos grupos a donde les empujó para tratar de revertir la 
situación. Y el hecho material de que haya sido publicado ese 
gráfico por la revista FORTUNE en 2007, o sea 5-6 años 
después de la caída estrepitosa del volumen y de la tasa del 
beneficio, demuestra que el materialismo económico, el 
materialismo burgués sigue vivo y coleando entre las élites 
burguesas del poder capitalista estadounidense (vamos, que 
aquí el creacionismo divino no tiene carta de ciudadanía). 

No menos demostrativos resultan o se manifiestan 
(en el susodicho gráfico económico) los efectos de la guerra 
imperialista por la ocupación de Irak: ya en 2003 las primeras 
500 empresas estadounidenses, es decir, la flor y nata del 
imperialismo yanky, multiplicaban por 14 sus beneficios 
netos al saltar de unos 30.000 millones a unos 420.000 
millones en un solo ejercicio, en un solo año, llegando a los 
800.000 millones de dólares en 2006. 

Sin olvidarnos de que toda la campaña patriótica y 
guerrera (¡EL ESTAMOS EN GUERRA de Bush, Cheney, 
Rumfeld...!) se libró en dos frentes: el frente interno contra el 
proletariado gringo bloqueando los aumentos salariales a 
pesar de la inflación provocada por la devaluación del dólar 
en más de un 50% frente al euro, y prohibiendo las huelgas 
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de resistencia contra los millones de despidos ejecutados 
entre 2001 y 2005, o el empeoramiento de las condiciones de 
trabajo, reflejado en el aumento de la productividad del 
trabajo en hasta más del 5% anual. Y el frente externo, que 
campó a sus anchas por el mundo, amenazando a todo lo que 
se oponía a la multiplicación de los negocios estadounidenses
sobre la faz de la tierra: 

El acuñado apelativo de vieja Europa contra el 
imperialismo franco-alemán, los ataques contra la resistencia 
rusa a la toma de las repúblicas centroasiáticas, de Ucrania, 
repúblicas bálticas, a la pérdida del gas y del petróleo a 
manos de las multinacionales angloamericanas fueron el 
noticiero de casi todos los telediarios hasta hace menos de 1 
año. 

Pero todo este gigantesco negocio basado en la 
extorsión interna del proletariado y externa de aliados y 
enemigos no ha servido para modernizar el gigantesco 
aparato productivo estadounidense, sino solamente para 
mantener el chupasangres MODELO DE VIDA 
AMERICANO, basado en el CONSUMO de mercancías 
ajenas baratitas, no en la producción competitiva de los 
productos Made in USA.

Esta extorsión, basada en las amenazas militares y en 
los movimientos del capitalismo especulativo, fue hinchando 
artificialmente los títulos de bolsa, los bonos basura, los 
derivados y las hipotecas subprime sobre las viviendas, 
contrarrestando la caída en picado del precio de las acciones 
en el año 2000-2001, de las Telecom, Eléctricas, 
automovilísticas, acero, etc.; así estamos llegando al final de 
otro capítulo o al final del gran ciclo del capitalismo abierto 
en 1944-45 en Bretton Wood, Yalta y Postdam. Aquél 
reparto de los mercados mundiales a través de la II guerra 
imperialista que viene quedando obsoleto e inservible para 
garantizar aquellas reglas del gran juego del mundo 
capitalista. 

Japón pagador n.º1 de la crisis 
angloestadounidense 

A final de la década de los años 80, y hasta 1996-97, 
del siglo XX Japón se había colocado como el primer 
banquero mundial, llegando a ocupar los primeros 8 y 10 
puestos del Ranking bancario internacional por Activos, o 
sea, por fondos disponibles para el préstamo o para la 
inversión. Fueron los años en que los capitalistas japoneses lo 
mismo compraban obras de arte que empresas y bancos por el 
mundo. Habían automatizado o robotizado muchas de sus 
fábricas, inundando de productos el mercado mundial a 
precios muy competitivos, con lo que conseguían producir 
una tasa de plusvalía y de ganancia muy superior a la de sus 
concurrentes. Esta tendencia y la ocupación del trono del 
aparato productivo más eficiente del mundo fue frenada por 
la guerra irano-irakí (Destrucción del complejo petroquímico 
japonés-iraní de ABADÁN por el ejército irakí!), y derribada 
por la 1ª guerra (1990-91) contra Irak (para más información 
véanse en especial los estudios publicados en EL 
COMUNISTA Nº 33 y 46 sobre el Curso del Capitalismo 
Mundial). 

En esos estudios económicos del nº 33 y 46 
recogemos e intentamos explicar la línea ascendente seguida 
por Japón-Alemania-China, y la línea descendente seguida 
por EEUU e Inglaterra desde 1957, pero mostrando cómo 
guerrean y luchan para retomar el control de la economía 
internacional para poder comprender y explicar los 
acontecimientos políticos, diplomáticos y militares que se 
suceden por el mundo. 

Los dos gráficos que publicamos a continuación (en 
la siguiente página) contrastan las posiciones de todos los 
países que aparecen en 1995 y en 2006 en el volumen por 
Facturación dentro de las 1as 500 empresas mundiales por 
ventas que cada año viene publicando la revista yanky 
FORTUNE. En la publicación original se comparaban 
gráficamente los años 1996 y 2006. Nosotros hemos 
cambiado el año 1995 y sus datos por los de 1996 y hemos 
vuelto a construir el gráfico. Así se pone en evidencia lo que 
los editores gringos de la revista tienen interés en ocultar que 
es que en 1995 las empresas japonesas superaban a las de 
EEUU en volumen de ventas, mientras que en 1996, EEUU 
ya había vuelto a superar en volumen de ventas a las 
empresas japonesas en ese ranking de FORTUNE-500. 

Este es el cuadro económico que forman los dos 
gráficos:

De los 11,37 billones de dólares de facturación de las 
500 primeras empresas mundiales en 1995, Japón vendió 
3,98 billones (el 35%), EEUU 3,22 billones (el 28,3%), 
Alemania 1,01 (el 8,8%), Francia 0,880 (el 7,7%), Gran 
Bretaña 0,515 (el 4,4%), Suiza 0,345 (el 2,9%), Corea del 
Sur 0,262 (el 2,2%), Italia 0,254 (el 2,1%) y Holanda 0,17 (el 
1,4%), España 0,081 (el 0,7%), China 0,031 (el 0,26%), 
Brasil 0,053 (el 0,43%): 

En 2006 hay cambios significativos en volumen y en 
%: Japón cae estrepitosamente en su facturación entre las 500
10s empresas mundiales, aunque estas 500 empresas dan un 
salto en sus ventas desde los 11,37 billones hasta los 20,90 
billones, pasando de 100 en 1995 a 183,81 en 2006, cayendo 
el % japonés desde el 35% hasta el 11,48%, en cifras 
absolutas cayó desde 3,98 en 1995 a 2,40 billones de dólares 
en 2006, mientras que EEUU saltó desde 3,22 billones a 7,33 
billones de dólares, desde el 28,3% hasta el 35,07%. (Esta es 
la descarga que hizo EEUU sobre Japón en la facturación de 
las empresas de ambos países entre las 1as 500 del listado de 
FORTUNE.

También la Unión Europea ha golpeado a Japón, en 
especial Gran Bretaña, Francia, Holanda y Suiza, que han 
dado un salto en su % de facturación desde el 4,4% (G. 
Bretaña) hasta el 7,36%. Francia desde el 7,7% al 8,66%. 
Holanda desde el 1,49% hasta el 4,43%. España desde el 
0,71% hasta el 1,57%. En cambio caen Alemania del 8,8% al 
8,7% y Suiza del 2,9% al 2,7% e Italia pasa del 2,1% al 2,4. 

Corea del Sur pasa del 2,1% al 2,35%. Pero China 
obtiene la matrícula de honor: saltando desde el 0,27% en 
1995 hasta el 4% en 2006, multiplicando por 20 su 
participación en la facturación de las primeras empresas. 
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Japón también pierde en el PIB con EEUU y... 

PIB OFICIAL en billones de dólares 
1980 1995 2000 2005 PIB-

PPP- 
2005

4,20 6,15 9,88 12,37 12,37
1,98 3,12 4,67 4,54 3,87
0,16 0,65 1,07 2,42 5,33
1,35 1,80 1,87 2,79 2,51
0,17 0,37 0,47 0,77 2,34
0,94 1,26 1,28 2,13 1,86
0,75 1,04 1,41 2,24 1,90

0,28 0,37 0,58 0,88 1,58
0,54 0,30 0,25 0,76 1,69
0,87 1,16 1,06 1,76 1,62
0,10 0,36 0,45 - -

0,36 0,52 0,55 1,12 1,18
0,42 0,61 0,68 1,13 1,13
0,08 0,10 0,12 0,39 0,39
0,07 0,11 0,09 - -

Fuente: Banco Mundial.
Si contrastamos las cifras del PIB (Producto Interior 

Bruto) oficial de Japón con el de EEUU en 1995 equivalía al 
50,73%, pero en 2005 el PIB japonés es inferior al de 2000 
(cae de 4,67 a 4,54 billones de dólares) y en % la caída es 
desde el 50,73% al 36,7%, mientras que el PIB 
estadounidense se duplica de 6,15 a 12,37 billones de dólares 
entre 1995 y 2005. 

Gran Bretaña pasa de 1,04 a 2,24 billones de dólares 
en su PIB, es vencedora de las guerras junto a EEUU. 
Francia y Alemania se estancaron económicamente con la 
primera guerra del Golfo Pérsico contra Irak: Alemania 1,66 
billones en 1990 y 1,87 billones en 2000. Francia 1,19 
billones en 1990 y 1,28 billones en 2000. Estos hechos 
económicos les obligaron a romper con la política guerrera 
angloamericana en Oriente Medio y Centroasia en 2001-
2008.

Si analizamos y contrastamos los datos económicos 
del PIB-PPP (según Paridad de Poder de Compra) por cada 
país (son los datos que desde hace años ya vienen manejando 
el FMI, Banco Mundial, BCE, la CIA...), entonces los datos 
son mucho más desfavorables todavía para Japón, puesto que 

su PIB-PPP sólo alcanza el 31,28% (los 3,87 billones contra 
los 12,37 billones de USA) del PIB de EEUU. 

Además Japón ya fue superado por China, cuyo PIB-
PPP equivale a 5,33 billones de dólares en 2005 y el PIB-
PPP japonés 3,87 billones, en %, 100 a 72. Con estos datos 
económicos y con los que aportaremos en el capítulo 
dedicado al desarrollo industrial y financiero chino, estamos 
en condiciones materiales de afirmar que Japón ya no es la 1ª 
potencia asiática, puesto que ya ocupa China. Y en un futuro 
próximo hasta la India puede superar a Japón. Por lo dicho, 
con la economía en la mano, las relaciones internacionales en 
el plano económico, político y militar empiezan a ser regidas 
o gobernadas por actores que no jugaron ningún papel en 
1914-18, en 1939-45 ni en las décadas siguientes: es decir, 
las alianzas con o contra Alemania y Japón ya no resuelven 
los frentes económicos ni los frentes de guerra. 

En estos momentos, el grupo internacional, o bloque, 
que se viene conformando como el más potente (tomando los 
factores económico-político-demográfico-militar) es el 
llamado Grupo de SHANGAI: es decir, China-India-Rusia + 
toda su área geohistórica, incluyendo Asia Menor. 

Si finalmente fracasa el imperialismo 
angloamericano en sus intentos por provocar la guerra entre 
la India y China, el viejo bloque debe reducir su poder hasta 
desmoronarse en un proceso más o menos largo, dependiendo 
del estallido del krack financiero e industrial internacional, de 
su intensidad y del grado de generalización por todo el globo. 

O esa línea progresiva de pérdida de poder decisorio 
por los angloamericanos o están obligados por el 
determinismo económico a hacer la guerra en defensa del 
Modelo de Vida Americano, ya que cuando estalle la gran 
crisis de sobreproducción relativa, de sobrecapacidad 
productiva, también deben saltar por los aires el Modelo de 
Vida de Europa Occidental y hasta el Modelo de Vida 
Japonés.

¿Estallido de la crisis de las Hipotecas o clásica 
crisis de SOBREPRODUCCIÓN de cemento, ladrillo, 
yeso... y viviendas? 

En enero-febrero de 2000 estalló la burbuja de las 
Telefónicas-Telecom, cayendo su valor bursátil desde el 
máximo de 1.053,67 a 171,99, subiendo hasta el 351,13 en 
octubre de 2007. Destacan las caídas máximas de France 
Telecom desde 188,95 a 5,99 y KPN desde 65,64 a 2,02. 

LAS `TELECOS´ EUROPEAS MUY LEJOS DE SUS MÁXIMOS BURSÁTILES 
Cifras en euros. Vodafone, BT, en peniques y el índice Stoxx, en puntos 

máximo Mínimo
Último
precio

Subida necesaria para  
llegar al máximo (%)

Caída desde 
máximos

28,70 7,10 19,34 48,4 - 32,61
188,95 5,99 22,99 721,9 - 87,83
103,50 8,42 13,73 653,8 - 86,73
399,14 80,55 169,40 135,6 - 57,56

1.043,85 141,50 302,75 244,8 - 71,00
16,50 4,55 9,94 66,0 - 39,76
9,29 1,77 2,07 349,0 - 77,73

65,64 2,02 12,04 445,1 - 81,66
1.053,67 171,99 351,13 200,1 - 66,68

Fuente: “Cinco Días” 8/10/2007
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“Las “Telecos” están todavía a un 300% de 
distancia de sus máximos en Bolsa” (Ibi.). 

Este pinchazo de la burbuja especulativa de las 
telecos de Word Com., ENRON, etc., produjo una gran 
estampida del dinero desde esos sectores, desde el acero y el 
automóvil hacia los sectores de la vivienda, cemento, ladrillo, 
vidrio, aluminio, muebles, etc. 

Los vaivenes en la subida de los precios de la 
vivienda en EEUU han sido grandes: el 13,4% en 1978, el 
8,15% en 1986, cayendo al 0,26% en 1990 (crisis y alarma, 
primera guerra contra Irak!), paulatina subida desde 1994-96 
hasta alcanzar el 7,55% en 2000-2003, saltando el 11,92% en 
2004, el 13,36% en 2005 y 2006. 

Los tipos de interés se mantuvieron relativamente 
altos desde 1994 (el 3%) hasta mayo de 2001 (al 6,5%), para 
ir cayendo hasta el 1,75% el 11-12-2001 y hasta el 1% el 25-
6-2003. Iniciando la nueva subida de los tipos de interés en el 
verano de 2004, alcanzando el 4,25% en diciembre de 2005: 

 Y el 5,5% hasta el verano de 2007, habiendo rebajado los 
tipos de interés hasta el 3% en enero de 2008. En este 
proceso, la vivienda detuvo su alza de precios e inició su 
bajada en 2006-2007, como muestra el siguiente gráfico: 

¿Cuáles son las causas de esta crisis del sector de la 
vivienda, de los bancos y las aseguradoras del crédito? Según 
nos dice la misma burguesía, las causas están en: 

“El Exceso de Liquidez y la Caída de la 
Rentabilidad caracterizan la Inversión Inmobiliaria en 
Europa 

(...) En el conjunto de Europa, los mercados siguen 
impulsados por el elevado volumen de liquidez, lo que 
origina una fuerte demanda, sobre todo de inversores 
extranjeros” (Expansión, 3-5-07). 

Esto se llama sobreproducción de capitales. Los 
capitales sólo cumplen su función cuando consiguen 
revalorizarse en un % aceptable en cada momento y lugar. Si 
los sectores productivos están saturados, los capitales buscan 
su revalorización en los sectores especulativos, como es el 
caso de las hipotecas subprime, cuyas tasas de interés 
duplicaban o triplicaban la ganancia obtenida en otros 
sectores más tradicionales. Evidentemente, para dar salida a 
estos capitales especulativos en condiciones muy favorables 
de revalorización, debieron encontrar un campo abonado o 
propicio donde prestarlos. Este campo yermo se llama sector 
o mercado de la vivienda, con diversos tipos de préstamos, 
definidos como sigue: 

Incremento de precios de las viviendas 
en EE UU

En % sobre el año anterior
Fuente: "Cinco Días" 26/10/06
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“(1) Subprime: Préstamo que se realiza a un cliente 
con historial crediticio malo. 20% del mercado hipotecario 
de EEUU. 

Alt-A: Préstamo a clientes pero con una LTV 
superior al 85% o con documentación no completa, o sobre 
una vivienda alquilada o vacacional. 14% del mercado. 

FHA (Federal Housing Administration): Créditos 
que se aseguran por el US Departament of Housing and 
Urban Developement para la compra de viviendas sociales.

VA: Créditos a tipo fijo garantizados por el US 
Departament of Veterans Affaire para la compra de 
viviendas por parte de veteranos de guerra. Junto con los 
anteriores suponen el 3% del crédito.” 

FUENTE: BBVA, AHE 
Hasta ahora sólo escriben de los préstamos subprime: 
“Las subprime han pasado de representar en 2003 

el 8,5% del total de la cartera hipotecaria, al 20% en 2005 y 
20,1% en 2006. Este crecimiento ha estado empujado por el 
acceso a la vivienda de nuevos colectivos. El porcentaje de 
propietarios, que durante la década de los 80 y 90 estuvo 
estancado en torno al 60%, se disparó al 68,8% en 2007. Su 
repunte fue especialmente intenso entre minorías de menos 
nivel de renta explican en el estudio. 

Para facilitar la contratación de hipotecas, las 
entidades ofrecían varias posibilidades: pagos iniciales más 
reducidos que los tradicionales, cuotas donde sólo se 
abonaban los intereses o hipotecas de amortización
negativa, donde la información declarada por el solicitante 
no estaba avalada por ningún tipo de documentación. La 
subida de los tipos de interés propició el aumento de la 
morosidad en estos productos. En 2007, el ratio de 
morosidad de las subprime se situó en el 14,33% frente al 
2,66% de los préstamos más solventes. (5 Días, 6-11-07). 

El mercado estadounidense de la vivienda atraviesa 
un momento delicado. Existen más de 6 millones de 
hipotecas de alto riesgo. 

Paulson explicó que hemos llegado a este punto 
porque había mucho dinero que buscaba rentabilidad y 
disponíamos de estándares de préstamo poco estrictos.” 
(Expansión, 14-9-07). 

En 3 años las hipotecas subprime-basura, han pasado 
del 8,5% al 20,1%. Los propietarios de vivienda en EEUU 
pasaron del 60% al 68,8% en 2007. Unos 10 millones de 
americanos consiguieron comprar vivienda por las 
facilidades recibidas. No tenían que pagar entrada, con cuotas 
de amortización hipotecaria negativas, concediendo crédito 
para la venta de más de 6 millones de viviendas, todo porque 
había mucho dinero que buscaba rentabilidad a toda costa. 
De hecho: 

“La construcción y la vivienda han sido la columna 
vertebral de la actual fase expansiva de la locomotora
estadounidense.” (Expansión, 16-8-07). 

Sin todo este movimiento especulativo en el sector 
de la construcción e inmobiliario, EEUU no habría superado 
la crisis de 1990 ni de 2001-2007: 

“De hecho, uno de los fenómenos más llamativos de 
la economía estadounidense es el vertiginoso desarrollo del 
mercado hipotecario en las últimas décadas, acelerado con 
el boom inmobiliario de 2001, y que ha disparado el número 
de hipotecas hasta los 80 millones. Los bajos tipos de 
interés, el incremento del valor de las casas, los incentivos 
fiscales, la desregulación del sector en los setenta y ochenta, 
y la introducción de nuevas tecnologías hacen de las 
hipotecas un mercado extremadamente competitivo en el que 
no falta el ingenio y la creatividad. Siete de cada diez 
estadounidenses posee una casa en propiedad -algunos 
incluso dos o tres- y las familias soportan una deuda 
hipotecaria de más de 8 billones de dólares, cerca del 90% 
de su renta disponible.” (Expansión, 14-3-07). 

Sólo que todo ciclo económico expansivo tiene su 
inicio y su fin: 

“Ese momento ha llegado. La vivienda se ha 
estancado en EEUU y los precios han empezado a caer o no 
crecer imposibilitando las refinanciaciones de las que se
extraía patrimonio suficiente para hacer frente a las 
obligaciones hipotecarias y el consumo. Las 
refinanciaciones se han complicado no sólo porque el precio 
haya caído por debajo del valor de la hipoteca, sino porque 
los estándares de crédito se han endurecido y ahora a 
muchos hogares se les deniegan préstamos antes 
automáticos. 

Todo ello ha colocado contra las cuerdas a las 
hipotecas más arriesgadas, las subprime, hechas para 
quienes tienen poco o nulo historial de crédito o carecen de 
aval. Como compensación al prestamista, se guían por tipos 
más altos. 

El riesgo se elevó de forma notable en los años del 
crecimiento inmobiliario desbocado (desde 2002) al 
relajarse los criterios para conceder préstamos. Las 
hipotecas que cubrían el 100% de la vivienda, de tipos 
ajustables o sólo con intereses durante los primeros años,
crecieron más y más en el mercado subprime para ganar 
cuota en este segmento del mercado.” (5 Días, 19-2-07). 

Es verdad, las hipotecas eran muy exóticas:
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ñAdemás, la banca ha creado
hipotecas no convencionales. Exóticas, 
las llama Greenspan. Son productos 
financieros muy creativos para hacer 
accesible la compra como las 
hipotecas de sólo interés, en las que 
por un tiempo se pagan sólo intereses;
las de tipo variable (no muy populares
en EEUU hasta ahora) o los préstamos 
de amortización negativa en los que no 
se paga todo el interés sino un mínimo 
y el resto se añade a la deuda. En los 
mercados más recalentados, el 50% de 
las hipotecas nuevas son así. 

Además, la banca está 
rebajando los criterios para conceder préstamos. El 42% de 
los compradores ni siquiera abonaron entrada en 2004" (5 
Días, 19-9-05). 

Y el sector inmobiliario tenía y tiene un gran peso en 
la economía estadounidense: 

“El impacto de una fuga en la burbuja local o 
nacional (hay distintos criterios entre los economistas) es 
importante porque el sector inmobiliario, que representa el 
5% del PIB, es el responsable del 50% del crecimiento 
económico en el primer semestre. Según Merrill Lynch, más 
del 50% de los trabajos creados desde 2001 tienen relación
con este sector. Por ello, preocupa el papel que tiene la 
vivienda en la economía y lo vulnerable que es a una caída 
del precio o estancamiento.” (5 Días, 19-9-05) 

Todas estas medidas, cuyo fin no es otro que la 
revalorización del capital hasta en los momentos de crisis, le 
llenan la cabeza de ilusiones a los proletarios haciéndoles 
creer que ya se han convertido en propietarios, cuando en 
realidad sólo tienen deudas y una ficticia propiedad en 
usufructo que muchas veces ni siquiera conseguirán pagar 
antes de que les ejecuten las hipotecas firmadas. 

El gráfico que sigue refleja a grandes rasgos el curso 
del sector de la vivienda en EEUU entre 2002 y 2007: 

Manifestación del 
pinchazo de la burbuja 

“El miedo ha vuelto 
advierte Marcus Schueler, analista 
de créditos de Deutsche Bank. 
Sugerir que el estado subyacente 
del mercado crediticio se está 
deteriorando es quedarse corto, 
aseguró Tim Bond, responsable de 
distribución de activos globales de 
Barclay’s Capital, que señaló que 
los fundamentos para los valores
respaldados por hipotecas subprime están empeorando. 

El índice de moras entre los préstamos de alto riesgo 
se ha acelerado de forma pronunciada en las últimas 
semanas, según datos de RealtyTrac. Durante el mismo 
periodo, las principales agencias de ráting rebajaron la 
valoración de bono basura a más de 100.000 millones de 
dólares de títulos respaldados por hipotecas de alto riesgo, 

de los que cerca de una cuarta parte disfrutaban de un 
ráting AA o superior.” (Expansión, 2-11-07) 

La recesión que se vive en este sector en Estados 
Unidos rebajará la valoración de las propiedades en 1,2 
billones de dólares (algo más de 800.000 millones de euros)
en 2008, según cifraron los alcaldes de las 361 mayores
ciudades del país reunidos ayer. (5 Días, 28-11-07). 

Mejor que hablen los órganos burgueses, que narren 
lo que acontece, ya que la síntesis de sus crónicas dejan 
sentada la validez de las concepciones y de las previsiones 
realizadas por el marxismo integral sobre el curso que debe 
seguir una y otra vez el sistema capitalista, una y otra vez 
hasta el triunfo de la revolución social anticapitalista. 

Reconocen 2,1 millones de viviendas nuevas sin 
vender en EEUU y 994.000 viviendas en procesos de 
ejecuciones hipotecarias a principios de diciembre de 2007:

“Moody’s revela que en el tercer trimestre de 2007 
existían 2,1 millones de casas sin vender en Estados Unidos. 

La tasa de impagos hipotecarios sigue batiendo 
récords en EEUU. En el tercer trimestre de este año alcanzó 
el 5,59%, su nivel más alto desde 1986, según afirmó ayer la 
Asociación de Banqueros Hipotecarios. A su vez, alrededor 
de 994.000 propietarios de viviendas están inmersos en 

procesos de ejecuciones hipotecarias, un 1,69% del total de 
préstamos otorgados para la compra de inmuebles. Los 
créditos de alto riesgo subprime con intereses variables
representaron el 6,8% de la cartera hipotecaria y el 43% de 
los embargos iniciados en el periodo.”(Expansión, 7-12-07). 

“Según las últimas cifras del Departamento de 
Comercio de EEUU, la construcción de nuevas viviendas en 
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